
音乐 沟通世界——独一无二的合作机遇
Venue Asia 携手上海交响乐团助力品牌达到新高度

上海交响乐团（SSO）

作为亚洲地区历史最悠久的交响乐团，上海交响

乐团前身为1879年成立的上海公共乐队，1922年

改称上海工部局乐队。1956年正式定名为上海交

响乐团。这支乐团不仅是最早广泛介绍西方音

乐、最早演奏中国管弦乐作品、最早培养中国音

乐人才、最早培养中国交响乐听众的乐团，更在

而后跨越三个世纪的跌宕起伏中，始终秉持着国

际视野和海纳百川的城市精神，逐步成长为一个

汇聚全球顶尖演奏家、最能代表中国音乐诠释能

力的世界级乐团。

140年来，上海交响乐团践行着“音乐沟通世界”

的使命，在上海城市精神、中国文化特质、世界

国际潮流的引领下，成为东西方文化交流和亚洲

音乐教育的推动者与培养者，延续着三个世纪光

荣梦想。

捷豹上海交响音乐厅（JSSH）

对于世界级一流交响乐团来说，能够在高质量的音乐
厅演奏，是他们的荣誉和梦想。

2014年9月，上海交响乐团音乐厅的落成标志着上海

交响乐团在走向国际顶级交响乐团的道路上迈出了重

要一步。

2021年7月8日，英国豪华汽车品牌捷豹与上海交响乐

团共同举办了“捷豹品牌冠名上海交响乐团音乐厅战

略合作启动仪式”。双方宣布达成长期战略合作关

系，其中捷豹品牌正式冠名上海交响乐团音乐厅。

与顶级品牌建立商业合作伙伴关系

通过与中国最顶级的音乐品牌建立长期的商业合

作伙伴关系，联合上海交响乐团和捷豹上海交响

音乐厅（JSSH）的IP进行品牌营销，不仅能让企

业接触并影响到共同的目标受众，还能通过量身

定制的营销方案帮助企业全方位地扩大品牌影响

力和认知度，并与目标客户积极互动。

▲捷豹品牌冠名上海交响乐团音乐厅战略合作启动仪式

重磅举行——《搜狐网》

https://www.sohu.com/a/476956212_120728087

http://www.whb.cn/zhuzhan/yingshi/20200831/368640.html


此外，我们还为品牌提供其他回馈权益：

1. 丰富的线上和线下媒体投放，超过一亿人次的
广告辐射。

2. 品牌联动的产品和票务销售活动，帮助迅速拓
展业务

3. 特别定制的线下活动，引导乐迷和粉丝前往线
下门店及现场品牌展示区

4. 其他定制化服务，让品牌与艺术家和乐迷有更
多的互动

强强联手

中国古典音乐乐迷相较于全球其他地区更年轻、更有活力并

且更加富裕。这与优质品牌的目标受众非常吻合。结合上海

交响乐团积极正面的形象，我们可以帮助企业达成以下三个

目标：

1. 提高品牌知名度和吸引力

2. 发掘新的业务增长点

3. 贵宾专属体验

4. 定制化的策划案以匹配您的品牌目标

VENUE ASIA

Venue Asia是一家提供全方位服务的场馆管理和商业咨

询公司。 我们经验丰富的团队提供品牌咨询、赞助以

及活动管理服务，致力于将世界级的场馆、物业和活

动平台与行业领先的品牌连接起来，创造和提供高价

值的协同效应和可衡量的影响。 我们不懈地追求推动

销售，深入与消费者的接触，并与我们的合作伙伴一

起建立品牌故事。

同时，Venue Asia为世界级的场馆、剧院、体育和娱乐

综合体提供完整的概念化、可发展的管理解决方案。

我们的服务范畴涵盖从前期的概念探索和定义，区域

和地区总体规划，项目开发服务，设计和施工，到后

期的场馆内容运营和商业化管理，销售和市场营销，

场地运营以及活动服务等

该团队由场馆领域行业资深人士领导，曾管理过的知

名项目有上海的梅赛德斯奔驰中心，北京的万事达中

心和大连的大麦体育文化中心等著名场馆，并成功帮

助其实现了商业化。

▲上海交响乐团牵手VENUE ASIA，进一步开发百年名团的商业

潜力——《文汇报》

http://www.whb.cn/zhuzhan/yingshi/20200831/368640.html

“上海交响乐团在2020-21新乐季启幕之际，宣布将携手

亚洲知名商业管理公司Venue Asia，进行多方位品牌合作

和商业开发的探索。

上海交响乐团近年来致力于国际化、职业化乐团发展的

同时，也坚持进行各种市场化的探索。这次战略合作的

达成是希望借助Venue Asia领先的商业管理经验和资源进

行更多市场化拓展。

从这个新乐季开始，作为上海交响乐团音乐厅的独家商

业管理合作伙伴，Venue Asia将长期为上海交响乐团及其

音乐厅拓展多样化的商业机会，携手更多领先的品牌和

企业参与文化发展，整合优势资源，创造协同价值，并

最终反哺乐团和中国交响乐事业的发展。“

http://www.whb.cn/zhuzhan/yingshi/20200831/368640.html



